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Wer ist TBK?

Jasmine Nair
Master-Studiengang der Fachrichtung "Angewandte Psychologie mit
Schwerpunktenin i K2 u f er v e&rMuaa | kteet. isranglung einer Werbeagentur:
Creatus Werbung & Design LLC. Erfahrung in der Entwicklung von Designs, der
Koordination von Kreativteams, Effektwerbung und Medien - Koordination.
Erstellung von Marketingplanen unter Aspekten der Kostenoptimierung bei
maximaler Effektwirkung. Weitere Interessen in Bereichen der
Geschaftsentwicklung, Personalentwicklung und Filmproduktionen.
[asmine.ani@tbk-group.com

Thomas Bodo Kulessa

Hochschulabschluss in Maschinenbau. Karrierestart in einer internationalen
Unternehmensgruppe des Maschinen- und Anlagenbau als Produkt-und Sales
Manager, Senior Project Manager bis hin zum Prokurist. Anschlieend als
Geschaftsfuhrer verantwortlich fur den Aufbau eines Vertriebs- und Servicenetzes
mit  grenzuberschreitender  Verantwortung. Umfangreiche Erfahrung in
verschiedenen  Projekten der Unternehmensberatung, sowie in der
Unternehmensentwicklung.

thomas.kulessa@tbk-group.com
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KURZE SERVICEUBERSICHT

Identifizierung von Geschaftsverbindungen und Partnern fir Europaische Firmen die sich im
Mittleren Osten und/oder Indien etablieren méchten oder Gegenkontakte suchen.

Marktforschungen, Studien und Umfragen.

Unterstitzung bei der Einrichtung von Firmen und Buros im Mittleren Osten und Indien.
Organisation von Seminaren und Veranstaltungen und Produkteinfihrungen.
Unterstitzung bei der Teilnahme an internationalen Messen und Ausstellungen.

Unterstitzung bei rechtlichen Angelegenheiten, einschlie3lich Lizenzen, Dokumentationen,
Vorschriften, Registrierungen, Genehmigungen und Authentifizierungen.

Unterstutzung bei der Bereitstellung von infrastrukturellen Bedingungen fir neue Unternehmen.
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WETTBEWERBSANALYSEN IDENTIFIZIERUNG MIT DEN KLIENTEN

Attraktivitat des Marktes und strategische Marken Positionierung Genaues Verstandnis der Kundenanspriche
Markt Wettbewerb Kanéle : Spezialisierung Qualitativ Quantitativ

Market share %
Profitability %

Wirtschaftliche Aktivitaten Verfligbares Einkommen Sparverhalten Analyse der Entwicklungs - Teilung von Erfahrungen
im Zielland der Haushalte Zielvorgaben Erwartungen und Kenntnissen
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Auswirkungen auf das gesamtwwtschaftllche Erfolgsaussichten nach gemeinsamer Auswertungen

ANALYSE DER GESAMTWIRTSCHAFTLICHEN ENTWICKLUNG BERATUNG & TEILEN DER KENNTNISSE MIT KLIENTEN
\\\

TBK Management Consultancy
www.tbk-group.com




PHASE 1 PHASE 2 PHASE 3 PHASE 4

Markt Analyse & Implementierungs-
Machbarkeitsstudien Plan
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Schlisselphasen

1 @ 2 @ 3 @ 4 @

Phasel Phase2 Phase3 Phase4
* Marktanalysen fiir den Klienten * Praziser Strategischer * Entwicklung - eines genauen * E)/md“ki -Ilfinfilhrungs -
* Analysen einschlieRlich Bewertung; Businessplan einschlieRlich 5- Durchfihrungsplans - mit eranstafungen
o ekl ST e Kennzeichnung der *Verwendung der TBK Kunden -
. . L . . . e Schlisselaktivitaten und Datenbank

Darstellung dds_s Kllentir) fglrjedes Ermittlung de.r . Milestones * Benennung einer zustandigen

Iitreog;;i?et liir:as }éﬁevn?[:esnc 1edenen Plan(_arfulIungsmdlkatoren Marketing Managers von TBK
. * Sensivitatsanalyse der zur Kontaktaufnahme zu

Bedarfsanalyse projektierten Finanzierung Kunden zur Prasentation der
* Markt Durchfihrbarkeit Produkte des Klienten
Ergebnisse Ergebnisse Ergebnisse Ergebnisse

* Praziser Strategischer Businessplan * Spezifizierter * Ausarbeitung einer kompletten

* Machbarkeits -Report ; _ bl
* 5 Jahres Projektion Implementierungs - Plan, Marketing Strategie fiir den

* Wettbewerbsféhige Darstellung L : . c
. ; * Planerfiillungsindikatoren & Aktivitaten , Finanzmittel, Klienten
Kritische Erfolgsfaktoren fir den Sensitivitit Abhangigkeiten und
Markeintritt Risikoparameter
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' IRAQ
JORDAN

EGYPT

SUDAN

KUWAIT

KINGDOM OF
SAUDI ARABIA

IRAN

INDIAN
OCEAN
omi S00
L L 1
!l) km 10'00
Q

Land Hauptstadt Einwohner Flache (in Km?)
Bahrain Manama 1.046.814 716
Qatar Doha 777.000 11.437
Kuwait Kuwait - Stadt 2.460.000 17.818
Oman Maskat 2.534.000 309.500
Saudi- Arabien Riad 26.417.599 2.240.000
Vereinigte

Arabische Abu Dhabi 4.588.697 83.600
Emirate

Mitgliedschaft beantragt:

Jemen Sana'a 20.329.000 536.869

TBK Management Consultancy
www.tbk-group.com



Indien und Sri Lanka

Republik Indien
Einwohner: 1,2 Milliarden

Flache: 3.287.590 km?2

Sri Lanka
Einwohner: 20,65 Million

Flache: 65.610 km?
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