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Thomas Bodo Kulessa
Hochschulabschluss in Maschinenbau. Karrierestart in einer internationalen

Unternehmensgruppe des Maschinen- und Anlagenbau als Produkt-und Sales

Manager, Senior Project Manager bis hin zum Prokurist. Anschließend als

Geschäftsführer verantwortlich für den Aufbau eines Vertriebs- und Servicenetzes

mit grenzüberschreitender Verantwortung. Umfangreiche Erfahrung in

verschiedenen Projekten der Unternehmensberatung, sowie in der

Unternehmensentwicklung.

group.com-thomas.kulessa@tbk

Jasmine Nair
Master-Studiengang der Fachrichtung "Angewandte Psychologie mit

Schwerpunkten in ñKªuferverhalten& Marketingò. Gründung einer Werbeagentur:

Creatus Werbung & Design LLC. Erfahrung in der Entwicklung von Designs, der

Koordination von Kreativteams, Effektwerbung und Medien - Koordination.

Erstellung von Marketingplänen unter Aspekten der Kostenoptimierung bei

maximaler Effektwirkung. Weitere Interessen in Bereichen der

Geschäftsentwicklung, Personalentwicklung und Filmproduktionen.

group.com-jasmine.ani@tbk
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} Identifizierung von Geschäftsverbindungen und Partnern für Europäische Firmen die sich im 

Mittleren Osten und/oder Indien etablieren möchten oder Gegenkontakte suchen.

} Marktforschungen, Studien und Umfragen.

} Unterstützung bei der Einrichtung von Firmen und Büros im Mittleren Osten und Indien.

} Organisation von Seminaren und Veranstaltungen und Produkteinführungen.

} Unterstützung bei der Teilnahme an internationalen Messen und Ausstellungen.

} Unterstützung bei rechtlichen Angelegenheiten, einschließlich Lizenzen, Dokumentationen,  

Vorschriften, Registrierungen, Genehmigungen und Authentifizierungen.

} Unterstützung bei der Bereitstellung von infrastrukturellen Bedingungen für neue Unternehmen.
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Analyse der 
Zielvorgaben

Teilung von Erfahrungen    
und Kenntnissen

Qualitativ QuantitativSpezialisierung

Entwicklungs -
Erwartungen

Attraktivität des Marktes und strategische Marken Positionierung Genaues Verständnis der Kundenansprüche

Erfolgsaussichten nach gemeinsamer AuswertungenAuswirkungen auf das gesamtwirtschaftliche 
Klima

Wirtschaftliche Aktivitäten 
im Zielland 

Verfügbares Einkommen  
der Haushalte

Sparverhalten

Markt KanäleWettbewerb

WETTBEWERBSANALYSEN

ANALYSE DER GESAMTWIRTSCHAFTLICHEN ENTWICKLUNG

IDENTIFIZIERUNG MIT DEN KLIENTEN

BERATUNG ðTEILEN DER KENNTNISSE MIT KLIENTEN
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UNSER  ANSATZ
Fokus auf Fakten und Belegbaren 
Grundlegendes logisches Handeln 
Ausgeprägte Markt Kenntnisse und 
Verständnis der Ansprüche unserer 

Klienten



Schlüsselphasen

1 32 4

Phase 3

* Entwicklung eines genauen 

Durchführungsplans mit 
Kennzeichnung der 
Schlüsselaktivitäten und 
Milestones

Phase 4

* Produkt -Einführungs -
Veranstaltungen  

* Verwendung der TBK Kunden -
Datenbank

* Benennung einer zuständigen 
Marketing Managers von TBK 
zur Kontaktaufnahme zu 
Kunden zur Präsentation der 
Produkte des Klienten

Phase 1
* Marktanalysen für den Klienten

* Analysen einschließlich Bewertung;

* Marktvolumen

* Darstellung des Klienten für jedes 
Segment und die verschiedenen 
Produkte des Klienten

* Bedarfsanalyse

* Markt Durchführbarkeit

Phase 2
* Präziser Strategischer 

Businessplan einschließlich 5-

Jahres Finanzplanung

* Ermittlung der 

Planerfüllungsindikatoren

* Sensivitätsanalyse der 

projektierten Finanzierung

Markt Analyse & 
Machbarkeitsstudien

Implementierungs-
Plan

Business Plan und 
Finanzierung

PHASE 1 PHASE 2 PHASE 3 PHASE 4

Marketing Strategie

Deliverables

¸Feasibility Report

¸Competitive Profiling

¸Critical Success Factors for

Ergebnisse
* Präziser Strategischer Businessplan

* 5 Jahres Projektion

* Planerfüllungsindikatoren & 
Sensitivität

Ergebnisse
* Machbarkeits -Report

* Wettbewerbsfähige Darstellung

* Kritische Erfolgsfaktoren für den 
Markeintritt

Ergebnisse
* Spezifizierter                                    

Implementierungs - Plan, 
Aktivitäten , Finanzmittel, 
Abhängigkeiten und 
Risikoparameter

Ergebnisse
* Ausarbeitung einer kompletten 

Marketing Strategie für den 
Klienten
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GCC - Staaten
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Land Hauptstadt Einwohner Fläche (in Km²)

Bahrain Manama 1.046.814 716

Qatar Doha 777.000 11.437

Kuwait Kuwait - Stadt 2.460.000 17.818

Oman Maskat 2.534.000 309.500

Saudi- Arabien Riad 26.417.599 2.240.000

Vereinigte 
Arabische 
Emirate

Abu Dhabi 4.588.697 83.600

Mitgliedschaft beantragt:

Jemen Sana'a 20.329.000 536.869



Republik Indien

Einwohner: 1,2 Milliarden

Fläche: 3.287.590 km²

Sri Lanka

Einwohner: 20,65 Million

Fläche: 65.610 km²
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Indien und Sri Lanka


